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Pourquoi choisir

pour une agence 
immobilière ?



Gestion centralisée des clients et des biens

Monday centralise les informations des 
clients et des biens, permettant une gestion 
facile des fiches, des visites, des offres et des 
contrats dans un espace unifié.



Vue sur carte

Utilisez la vue sur carte interactive pour visualiser 
encore mieux vos propriétés et visualiser les 
données à votre façon.



Gérez les informations clients

Avec le CRM immobilier de Monday.com, collectez et 
gérez les informations de contact, les interactions et 
les suivis pour personnaliser votre approche et 
comprendre mieux chaque client.



Automatisations

Monday CRM automatise les relances, le suivi 
des ventes et la gestion des impayés, 
permettant de se concentrer sur des tâches à 
plus forte valeur ajoutée.



Outils de communication intégrés

Les outils de communication intégrés 
facilitent les échanges entre équipes et 
avec les prospects, simplifiant le suivi et la 
relation client.



Gestion des prospects

monday CRM permet d'assigner des prospects 
aux commerciaux en fonction de critères comme 
la disponibilité ou la zone géographique.



Améliorez les performances de vos équipes

Le CRM immobilier monday.com vous donne la 
possibilité de partager des informations sur les 
clients et les propriétés mais également de 
collaborer sur les tâches et les projets.



Prêt à faire le bon choix pour votre CRM ?

Contactez-moi pour un

audit CRM gratuit
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Ethanolle vous guide dans la sélection 
et l'implémentation du CRM idéal pour 

votre entreprise


